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一、青年律师发展专业化定位的重要性

 “万金油”律师还是“专业化”律师，是一
种选择，可能也是一种机遇

 “万金油”律师与“专业化”律师没有绝对
的优劣、对错之分

 中小城市更需要“万金油”律师

 经济活跃、发达的大城市，更多地需要“专
业化”律师；高端法律服务市场，亦更多地
需要“专业化”律师的细分专业服务

 即使选择做“专业化”律师，建议先由“万
金油”入行，由博到专

 既“万金油”又很“专业化”的律师，是律
师中的“精英中的精英”，不建议效仿和推
广

01

02

1、“万金油”律师 Vs. “专业化“律师
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一、青年律师发展专业化定位的重要性

境外间接上市
红筹上市

国内A股

境外直接上市
H股、S股、N股

企业上市
模式选择

是指在中国境内注册的公司改制为股份制有限责任公司，在满足相关
条件后，经中国证券会核准在上海交易所或深圳交易所公开发行人民
币普通股票并上市交易。包括主板、中小板、创业版等。

是指在中国境内注册的公司改制为股份制有限责任公司，直接申
请在境外证券交易所上市。

是指中国境内企业的实际控制人在境外设立拟上市主体，以该
拟上市主体收购或实际控制境内业务，然后将该拟上市主体在
境外证券交易所上市。

非中国公司
境外上市业务

是指境外企业拟在境外上市，但因其在中国境内有参股、控股
或全资拥有的企业，从而需要境内律师依据境外拟上市地的上
市条例或者交易所的要求，对该等企业进行法律尽职调查并出
具法律意见。
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一、青年律师发展专业化定位的重要性

境外设立
非上市企业

境外上市

收购境外
上市公司

中国企业
国际化发
展途径

是指在中国企业以直接或者间接方式在境外证券交易所公开发行股票
并上市交易。

是指在中国企业收购境外已经上市的公司的部分股权、或者控股
权，或者通过买壳方式在境外证券交易所上市。

是指中国境内企业的在境外东道国直接投资设立独资、或者合
资企业，又称为绿地投资。

境外收购
非上市企业

是指中国企业到境外收购境外企业的资产、或者股权，对目标
公司参股、控股或全资拥有，从而利用境外公司的市场、技术、
或者资源等进行经营，实现其国际化战略目的。
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一、青年律师发展专业化定位的重要性

2、企业上市及迈向国际市场需要优秀法律人才

企业上市是一项复杂的系统工程，需要对于公司、证券、环保、
劳动、税务、房地产等相关商法领域知识熟悉、经验丰富的律师；

承办企业上市业务的律师除了具备法律知识，还需要具备财会
知识；

承办企业境外上市业务的律师除了了解中国法律，还需要对上
市地相关法律以及上市规则有相当程度的了解；

承办企业境外上市业务的律师，需要有良好的团队合作精神、
以及综合性的项目管理能力；

协助企业迈向国际市场的律师需要精通外语（例如英语或者日
语），能够熟练运用外语作为工作语言；

协助企业境外投资走向国际的律师，需要有快速学习的能力，
能够在短时间内理解和了解境外东道国的法律体系和重要的相关
法律知识；

协助企业境外投资走向国际的律师，需要有国际化视野，同时
对于外国文化需要有必要的了解。
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一、青年律师发展专业化定位的重要性

3、尽早进行专业化定位，有助于未来的国际化发展

企业上市及迈向国际业务所需要的法律服务，属于高端法律服
务，需要一个内部实现精细化专业分工的团队进行配合，方能够
完成；

青年律师如果有志于此领域的业务，需要早立志、尽早进行专
业化定位、努力学习相关知识、积极积累相关经验，这样才能有
助于其成为综合能力很强的国际性法律人才，在未来的国际化业
务中大显身手，有所作为！
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二、青年律师如何争取企业上市及迈向国际市场业务

1、练好内功是进入此领域的前提

 深厚的中国法律功底是成功最为重要的基石！

 学习必要的财会及财经知识

 对于法律及财经相关领域书籍和报刊的广泛阅读
有助于培养掌控和处理此类业务的感觉

 关心国际、国内大事，关心财经新闻，留意市场
热点和创新

 熟练掌握一门外语

 培养自己的思考、分析、推理能力

 培养自己的笔头和口头表达能力

 注意自己的体态语言和仪容仪表
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二、青年律师如何争取企业上市及迈向国际市场业务

2、争取加入一个好的平台

 企业上市及迈向国际市场业务均需要一个团队的
集体服务，只靠一个人战斗是不能成功的

 开展此类高端业务的客户一般也是中、高端客户，
选律师注重门当户对，且从免责角度考虑，一般
愿意以较高费用请“大所”

 “大所”兵强马壮，竞争仍然剧烈，中、小所拿
到业务的机会比较小

 承办此类业务，需要好的国际合作伙伴，“大所”
一般会有更好的资源

 承办此类业务，知识的积累固然重要，但经验的
积累往往更为可贵，“大所”在此方面更有优势，
而缺乏经验的“小所”可能吃力不讨好且风险和
责任巨大

 综上，如果以此类业务作为日后发展目标，青年
律师应尽力争取加入一个好的平台！



二、青年律师如何争取企业上市及迈向国际市场业务

3、做好持续“吃苦”的准备

知识及
技能

高强度
加班工作

人际关系

出差及
时差

时间表

工作
压力
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三、青年律师在企业上市及迈向国际市场业务中的
角色定位和未来发展

1、态度决定成败，新丁需要学会做基础工作

求知
欲

表达
能力

分析
能力

变通
能力

细致
观察
力

快速
学习

耐心

野心

自发

热情 自信

国际
视野

适应
能力

领悟力

合作性
好奇
心
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三、青年律师在企业上市及迈向国际市场业务中的
角色定位和未来发展

2、持续快速学习，知其然也要知其所以然

10

举例：在常规法律尽职调查中全面学习法律知识和技能，积累经验，提供解决问题的能力

尽职调查的作用尽职调查的作用: : 
（（11）对于上市项目而言，需要在申报前通过全面了解公司情况，评估公司是否已经具备上市申报条件，协助）对于上市项目而言，需要在申报前通过全面了解公司情况，评估公司是否已经具备上市申报条件，协助
公司弥补可以弥补的瑕疵，符合申报条件；公司弥补可以弥补的瑕疵，符合申报条件；
（（22）对于并购项目而言，使投资方）对于并购项目而言，使投资方//并购方在并购开始前尽可能多地了解目标企业各方面的真实情况，以避免并购方在并购开始前尽可能多地了解目标企业各方面的真实情况，以避免
并购并购陷阱；同时，根据调查情况调整收购策略，为最终完善收购构架打下良好基础。陷阱；同时，根据调查情况调整收购策略，为最终完善收购构架打下良好基础。

尽职调查的目标尽职调查的目标
为规避上市申报或者收购风险，成功实现上市或者收购目的打好基础为规避上市申报或者收购风险，成功实现上市或者收购目的打好基础

【把握目标公司实情】
■避免信息不对称
■明确诸多隐性风险

【进行彻底的尽职调查】
■及时发现问题，提出问题

解决问题
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三、青年律师在企业上市及迈向国际市场业务中的
角色定位和未来发展

3、学会全局性地看问题，系统性地解决问题
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适用法律
分析问题

发现
问题

了解
法律事实

进一步
挖掘事实

学会保护自己，守法执业

对于确实无法实现的目标或无法克服的
法律障碍，需要诚实地告诉客户

为客户设计安全有效
的交易方案

对于存在的问题能够提出多种可供客户考
虑的解决方案，并充分比较利弊供选择

熟悉全部程序
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三、青年律师在企业上市及迈向国际市场业务中的
角色定位和未来发展

4、培养好的情商，学会与团队及客户相处
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三、青年律师在企业上市及迈向国际市场业务中的
角色定位和未来发展

5、方向：做一个成功的国际化复合型律师

13

1    深厚的法律功底，自如的外语能力

～熟练自如的外语能力是做跨境业务的必须工具

～两条腿均衡发展才能走得稳、快、远！

～法律功底是律师成功的最重要基石

～注重从小项目小角色中逐渐积累、总结经验

～除了法律分析能力，其他辅助能力（例如谈判）的培养也是非常重要的

2   丰富的项目经验和娴熟的法律技巧

3  3  成成为为高端客高端客户户信信赖赖和倚靠的律和倚靠的律师师

Super StarSuper Star！！

统筹协调各支持团队

～～立足于法律立足于法律为为客客户户提出意提出意见见，但搭建交易构架，但搭建交易构架
需要的综合技能已经不限于法律范畴需要的综合技能已经不限于法律范畴

～会发现问题是第一步，会解决问题才是客户真正需要的高手
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三、青年律师在企业上市及迈向国际市场业务中的
角色定位和未来发展

6、条条大路通罗马

6、条条大路通罗马！

专业素质的持续提升是成败的关键！
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谢谢聆听！

联系我们：
广州市天河区珠江新城珠江东路13号
高德置地广场E座13楼1301室(510623)
T:+8620 2805 9066  
F:+8620 2805 9099  
Email: miaoqh@junhe.com
Website:  www.junhe.com


